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Consultation 
 
La SARL Petite Abeille, dont le siège social est situé à Albi, souhaite commercialiser les produits à 
base de miel qu’elle fabrique à partir de la production de ses ruches. Pour ce faire, son gérant a pris 
contact avec le propriétaire de deux supermarchés sous enseigne nationale.  
1° - Le gérant de la SARL doit le rencontrer demain et veut préparer la négociation. Dans une note, 
vous lui indiquerez, à partir de vos connaissances, ce qu’il doit savoir sur le déroulement de cette 
négociation (modalités, forme, contenu ... ?).  
2° - Le propriétaire de ces deux supermarchés lui propose, afin de mettre en valeur les produits de la 
SARL Petite Abeille, d’organiser deux évènements au cours de l’année (à l’entrée de l’hiver et au 
début du printemps) : des photos de ses produits seront diffusées sur le prospectus papier distribué à 
cette occasion et les produits seront exceptionnellement présentés à l’entrée des magasins. Le gérant 
de la SARL Petite Abeille vous interroge afin de savoir si ce « service » est soumis à des règles 
particulières.  
3° - Quant à la détermination du prix de ses produits, le gérant de SARL Petite Abeille veut savoir 
s’il est soumis à l’interdiction de la revente à perte.  
 
4° - Peu expérimenté dans la négociation, il craint de se voir imposer des conditions défavorables. 
Pourrait-il les contester une fois le contrat conclu ? Quel serait alors le tribunal compétent ? 
 
5° - La SARL a un fournisseur de récipients en carton et en verre, ainsi que d’étiquettes. Mais les 
prix pratiqués et les volumes proposés ne correspondent plus aux besoins de la SARL. Le gérant de 
la SARL Petite Abeille souhaite mettre fin à cet approvisionnement au profit d’un autre fournisseur 
plus compétitif. Il vous demande de lui indiquer comment procéder et, le cas échéant, avec quelles 
précautions (votre réponse sera justifiée). 
 
6° - Un des salariés de la SARL Petite Abeille qui maîtrisait les recettes de fabrication de certains 
des produits fabriqués par la SARL vient de démissionner pour être embauché par un concurrent. Le 
gérant de la SARL Petite Abeille voudrait agir contre ce concurrent. Qu’en pensez-vous ? (votre 
réponse sera motivée et envisagera plusieurs hypothèses). 
 
 
 
 


